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OFFRE D’EMPLOI

Délégué(e) Commercial(e) en pharmacie - Paris


Présentation de l’entreprise : 
                                  
L’entreprise Chartreuse Diffusion, PME de 90 personnes est en charge du conditionnement et de la commercialisation de produits de soin naturels et des liqueurs Chartreuse®, fabriqués par les moines chartreux depuis 1605 dans les Alpes.
La branche soin et santé propose des produits à base de plantes aromatiques et médicinales tel que des tisanes d’herboriste, de la gemmothérapie ainsi que de la cosmétique de soin.
Dans ce contexte, nous sommes à la recherche d’un(e) Délégué(e) Commercial(e) sénior en pharmacie capable d’implanter une marque monastique dans un environnement exigeant et de contribuer à la croissance d’une gamme de phytothérapie sur Paris intra-muros. 

Si vous partagez notre passion pour les produits de santé naturelle et que vous avez une expérience solide dans la vente en pharmacie et le goût du défi, nous vous invitons à postuler dès aujourd'hui. 

Pourquoi rejoindre Chartreuse Herboristerie ?

[bookmark: _Hlk94688140]Rejoindre notre équipe, c’est intégrer une entreprise innovante et singulière, profondément attachée à ses valeurs et ses traditions. 
Vous représenterez des produits de santé naturelle de haute qualité, au sein d’une équipe passionnée, dans un contexte stratégique fort où tout reste à construire sur le secteur parisien.

Missions : 

Le/La Délégué(e) Commercial(e) en pharmacie joue un rôle essentiel dans le développement de notre activité, en prospectant de nouveaux clients, négociant de nouveaux contrats, fournissant des informations scientifiques et techniques aux pharmaciens et leur personnel et en entretenant des relations de confiance avec la clientèle. Il/elle est l'ambassadeur/drice de notre marque et garantit notre image et nos valeurs.

Responsabilités principales :

Développement des partenariats commerciaux et un portefeuille de clients pharmaciens :
· Contribuer à la stratégie commerciale et élaborer les plans d'actions
· Prospecter de manière ciblée les pharmacies
· Piloter la veille stratégique sur un secteur de vente

Organisation de l’activité et de son suivi (reporting) :
· Gérer un réseau de contacts, le fidéliser, organiser ses tournées
· Négocier et vendre nos produits
· Assurer le suivi des ventes 
· Gérer le suivi administratif et établir des reporting sur l’activité et les performances

Information/Conseil aux équipes officinales : 
· Transmettre les informations sur les produits
· Intégrer le discours pharmaceutique dans les situations de vente
· Analyser l’espace de vente de la zone de chalandise et des ventes et effectuer des propositions
· Animer des réunions de formation pour les équipes officinales aux nouveaux produits



Qualifications requises :
Vous possédez une solide connaissance du secteur pharmaceutique, y compris les produits de santé naturelle. 
Les compétences clés incluent la maîtrise des techniques de vente, la capacité à travailler en équipe avec le siège et les délégués des autres secteurs.
Idéalement vous vous êtes organisé(e), autonome, adaptable, persévérant(e), et possédez d'excellentes compétences en communication.
Expérience significative dans le secteur pharmaceutique exigée. 

Poste proposé : 
Contrat : CDI. 
Secteur Paris Intra-muros
Siège basé à Voiron (38).
Formation au siège à prévoir de 3 fois 1 semaine sur le premier trimestre d’intégration.
Salaire : selon le profil.
Avantages sociaux : mutuelle, prévoyance, 13-ème mois, épargne salariale, prime annuelle sur objectifs. 

Pour postuler : 
Merci d’envoyer votre CV et votre lettre de motivation par mail à faire-equipe@chartreuse.fr – référence CH.2025.DCP75.
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